
Бизнес-диалог – возможность в более свободной, 
неформальной обстановке обсудить
с партнерами актуальные вопросы 
сотрудничества.

В рамках бизнес-диалога проводятся 
презентации компаний и проектов из 
стран ЕАЭС, заинтересованных в 
выходе на рынки стран-партнеров, 
привлечении инвестиций, поиска 
контрагентов.

г. Ереван, Республика Армения

БИЗНЕС-ДИАЛОГ

Ноябрь 17-18, 2022

Представители органов власти,   бизнеса, 
финансовых организаций и институтов развития  
стран и интеграционных объединений Евразийского 
экономического союза

Список участников:
Евразийский экономический союз 

Бизнес & Регионы

Компании: ЛУКОЙЛ, Сибур, Лаборатория 

Касперского, МТС, Яндекс, РУСАЛ, МХК, Еврохим, 

Росатом, Уралкалий, Акрон, Ростех, Северсталь, 

BI Group, X5 Group, РЖД, Магнит, Wildberries, 

Ташир, Kaffa, Ерфрез, Сбербанк, ВТБ и др.

*список будет дополняться

Финансы и банки

Пищевая промышленность

Легкая промышленность

Ритейл

Машиностроение

Строительная отрасль

Транспорт

Телекоммуникации

Энергетика

Информационные технологии

Туризм

Растениеводство (цветоводство)

ОТРАСЛИ*:



 Отдельные деловые встречи и переговоры

 Биржа контактов

Авторитетная дискуссионная площадка

Темы для обсуждения

Поиск новых партнёров по бизнесу и 

инвесторов 

Налаживание новых контактов, в том 

числе по GR-вопросам

Профессиональный консалтинг 

и заключение контрактов

БИЗНЕС-ДИАЛОГ 

Обсуждение тактических и 

стратегических путей ведения бизнеса 

и осуществления инвестиций в новых 

экономических условиях, 

трансформации бизнес-процессов

Возможность представить свой проект 

или компанию среди заинтересованных 

профессионалов рынка и компаний ЕАЭС

Переговоры с компаниями из стран 

партнеров, представителями банков, 

институтов развития и уполномоченных 

органов государственной власти, 

обсуждение практических регуляторных 

вопросов в сфере бизнес и 

инвестиционных интересов с учетом 

текущих экономических реалий 

Консультации с профессиональными 

экспертами по интересующим вопросам в 

сфере продвижения продуктов и услуг на 

рынках стран ЕАЭС.

Организация всех этапов заключения 

сделок: от поиска поставщика и 

покупателя до выбора наиболее 

оптимальных условий сотрудничества

Евразийский 
экономический союз & 

Бизнес & Регионы

1. Презентации компаний и проектов

2. Практический опыт налаживания 
торгово-экономических связей в новых 
реалиях

3. Новые подходы к решению логистических 
проблем

4. Сферы взаимных интересов в торговле  
товарами промышленности, сельского 
хозяйства, секторе услуг 

5. Новые сферы для сотрудничества: 
IT-сектор и кибербезопасность, 
фармацевтика, финансовый сектор, туризм

6. Обеспечение безопасности валютно-
финансовой сферы сотрудничества, 
ESG финансирование

7. Интеграционные возможности для 
поддержки и развития торговли и 
инвестиций между регионами ЕАЭС


